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La sanitat privada vol créixer
amb pacients estrangers

La saturacié del mercat local anima el sector a vendre el turisme de salut

La clinica Quiron és una de les sacies de BCM

estat professionalitzar BCM per
convertir-s¢ en una gestora de
pacients per a la xarxa privada de
Barcelona. .
Professionalitzacié

El president de I'associacié i
director general de Laboratoris
D, Echevame, Femando Eche-
vame, avanga que s'ha contractat
un director executiu i un equip
comercial perqué vengui els
atractius turistics de la capital
catalana 1 la qualitat de la seva
sanitat. Echevamne assegura: «El
client estranger és un pacient amb
un nivell adquisitin molt elevat,

H La sanitat privada catalana no ha sabut vendre’s prou a
PPexterior i ara vol recuperar els anys perduts. L'encarregat de
donar a conéixer la potencialitat d’aquest sector és Barcelona
Centro Médico (BCM), una associacié empresarial que s’ha

per la qual cosa, a més del bene-
fici particular a les cliniques on és
intervingut, aquest tipus de turis-
me genera un impacte econdmic

professionalitzat per atreure pacients d’arren del mén.

AnNA PINTER
Barcelona

L'aspiracid_de BCM és gue la

s1oul an

capital catalana td One-
guda mundialment per Gaudi
com per la qualitat de la seva
sanitat privada, de manera que
contribueixi a multiplicar el pes
del turisme sanitari. L'objectiu
no €5 nou, perd ara més que mai
Barcelona necessita situar-se 1
tenir una projeceid intemacional.
D'una banda, perque els paisos
emergents com India, Sud-africa
o Tailindia estan desenvolupant
xarxes de sanitat privada molt
competitives, que comencen a
rellevar centres tradicionals com
Zuric, Boston o Montpellier. De
Ialtra, perqué el turisme sanitari
és una realitat creixent condicio-
nada per canvis al mon dels quals
Barcelona pot treure molt profit.
Mombrosos pacients de I'Orent
Mitja, que tradicionalment s'ha-
vien dirigit a EUA, després de
1°11-S han canviat la seva desti-

Des de fa anys, la capital
catalana ha estat bressol de pres-
tigiosos professionals en el camp
de la medicina i
in ari
qualitat. Tanmateix, la seva poca
projeccio a |'estranger ha estat un
mal cronic. De fet, BCM, 'asso-
ciacié que aglutina la majoria de
cliniques, unitats de diagnostic
i hospitals privats de Barcelona,
creada fa vint anys per promou-
re I'oferta médica mundialment,
calcula que anualment reben un
total de 2,000 pacients estrangers,
una xifra que representa a penes
el 2.10% (fonamentalment de
Franca, Bilgica, Itilia i els paisos
drabs) del total dels pacients que
s6m tractats per cliniques i centres
de diagnostics barcelonins. En
canvi, el 86% dels pacients son
catalans (de Barcelona, el 40 5%)
11711,109%, de la resta de 1I'Estat.

La recepta que s"ha autoestés
BCM per millorar els resultats
d’assisténcia a pacients de tot el
mén ha estat una redefinici6 de
I'associacio, El primer pas ha

a la ciutat molt important». La
redefinicid ja ha donat els seus
fruits i BCM ha tancat un acord
amb majoristes de viatges rus-
sos per crear circuits de salut a

de la resta de I'Estat i convertir
Barcelona, mitjancant BCM, en
el promotor d'acords i activitats
medicosanitaries d’altres paisos.
«La majoria de cliniques es troba
ara en processos d’ampliacié i
modernitzacidé, i una major pre-
séncia de client estranger ajudari
a amortitzar les inversions», hi
afegeix.

Cada any, els més de 3.400
professionals que ocupen els vint
centres que aglutina BCM fan
97.000 intervencions quirdrgi-
ques. Les més sollicitades han

- estal cirurgia plastica i estitica,
oftalmologia i ginecologia en
ordre de preferéncia, i ara s'ha
incorporat fecundacid in vitro per
les restriccions legals en altres
paisos. En total, la sanitat privada
a Catalunya genera una despe-
sa corrent anual de 425 milions
d’euros. &
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